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ALBERTO PESSINA

Fundador e CEO da Agromove, engenheiro agrônomo

pela Escola Superior de Agricultura Luiz de Queiroz/USP,

com MBA em Gestão Empresarial e participação no

Programa de Desenvolvimento de Conselheiros – PDC

pela Fundação Dom Cabral e mais de 25 anos atuando na

Pecuária. Em sua trajetória foi Presidente do Conselho de

Administração da Associação Nacional da Pecuária

Intensiva – ASSOCON, pecuarista e consultor com

experiência em gestão de fazendas, confinamento,

manejo intensivo de pastagem, ILP e agricultura (milho e

soja). Especialista em análise e estratégia de mercado,

planejamento financeiro e estratégico. Consultor, Mentor

e Membro de Conselhos Administrativos de empresas do

setor.

Perfil

www.incompany.com.br

http://www.incompany.com.br/


ALBERTO PESSINA

Ao longo de sua carreira como gestor de empresas do agronegócio,

consultor e Presidente da ASSOCON, desenvolveu estratégias,

ferramentas e metodologias para tomada de decisão em mercados com

alta volatilidade, como das commodities agrícolas (milho, boi gordo e

soja). Possui vasta experiência na utilização de ferramentas de gestão de

risco e derivativos agrícolas, também explora estratégias e como

aproveitar as oportunidades em mercados voláteis. Seus modelos de

análise de mercado aproveitam as oportunidades que o mercado físico e

futuro de commodities oferecem. O agronegócio no Brasil explora muito

o lado produtivo das fazendas e muitas empresas com este foco, por

não olharem para o mercado, acabam apresentando resultados

insatisfatórios em seus negócios. Alberto Pessina, por ter atuado como

gestor, explora com maestria este ponto cego das empresas, abrindo um

leque de oportunidades.

Sua metodologia ensina a encontrar as 
oportunidades no mercado e transformá-
las em ações lucrativas para as empresas
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TEMAS DE PALESTRAS

Gestão Financeira

Estratégias De Investimento

Pecuária De Corte

Agricultura (Milho E Soja)

Agronegócio & Agropecuária
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Análise De Mercado

Gestão Administrativa

Gestão Comercial

Clique na imagem
E assista uma palestra de Alberto Pessina

https://youtube.com/embed/Yt43N2p8Uqg
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TEMAS DE PALESTRAS

Pecuária de Corte

Perspectivas para a Pecuária
Alberto Pessina aborda os fundamentos do Mercado 

para a Pecuária nos próximos anos. Qual a expectativa 

da oferta e preços? Como a demanda interna pode 

afetar os preços? Como o mercado internacional pode 

gerar oportunidades aos produtores? 
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Estratégias para Reposição
Alberto Pessina aborda os fundamentos do Mercado 

Pecuário para os próximos anos. Qual a expectativa 

da oferta de animais. Como avaliar se a reposição 

tem potencial de ser rentável. Quais estratégias 

utilizar para garantir a rentabilidade da reposição
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Estratégias de Mercado para 
garantir uma dieta lucrativa

Alberto Pessina aborda a importância da gestão do 

custo dos insumos na dieta e no resultado da fazenda; 

como utilizar o planejamento de mercado para tomar 

decisões; como implantar o planejamento através da 

gestão de resultado.
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Eficiência Comercial na Pecuária: 
como criar oportunidades em 

Mercados turbulentos
Nesta palestra, Alberto Pessina aborda como o 

planejamento de investimentos pode resultar em 

melhorias comerciais e lucro no longo prazo; a 

importância da orientação das empresas para o Mercado; 

como as empresas podem criar inteligência competitiva 

para explorarem as oportunidades do mercado e dobrar o 

seu lucro
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Por que a comercialização está cada 
vez mais importante na Pecuária de 
Corte

Alberto Pessina aborda o aumento do risco variável 

nas operações, os desafios na projeção de cenários, a 

necessidade de aumento de investimento para 

produtividade vs. o risco do fluxo de caixa.
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Tributação e estratégias de 
Mercado

Alberto Pessina aborda como estruturar estratégias do 

mercado alinhadas com a estratégia tributária. 

Planejando investimentos e o melhor momento para 

amortizar e depreciar. Estratégias de estoques, 

problemas e vantagens de um bom planejamento.

07

Estratégias de Mercado para reduzir 
o custo do proteinado nas dietas

Alberto Pessina responde perguntas, entre elas: como 

lidar com a variação do preço da proteína? Como a soja 

influencia na dieta dos seus animais? Como estruturar 

estratégias de negócios lucrativas?
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Como lidar com o risco de Mercado nos 
Confinamentos

Alberto Pessina responderá perguntas, tais como: o 

que é Inteligência Competitiva? Como definir o Risco 

de Mercado? Como lidar com os Riscos de Mercado? 

Quais ações posso tomar para minimizar o risco das 

decisões? 
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Por onde devo começar a 
intensificação da Cria

Alberto Pessina responderá perguntas como: onde devo 

focar os investimentos na intensificação da Cria? Qual o 

efeito da variação dos preços em meu negócio? Qual o efeito 

do aumento de produtividade no meu Resultado? Qual a 

importância das avaliações do estoque de animais no meu 

rebanho?
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Risco da má gestão de Mercado em 
Confinamentos

Alberto Pessina aborda como mensurar a exposição de 

risco de Mercado de um confinamento. Será que vale a 

pena engordar os animais no confinamento ou vender a 

reposição? Devo utilizar um sistema de parceria com 

boitel ou pagar diária? Como proteger a rentabilidade?
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Desafios e tendências para os novos 
gestores da Pecuária brasileira

Alberto Pessina abordará como se tornar uma 

fazenda competitiva; como orientar a produção para 

as novas demandas globais; o desafio de aumentar a 

produtividade com maior rentabilidade.

12O risco do ciclo de maior oferta de 
animais

Alberto Pessina abordará: o que é um ciclo de maior 

oferta de animais? Como podemos nos posicionar em 

um ciclo de aumento de oferta? O risco da demanda x 

oferta. Quais ferramentas comerciais podemos utilizar 

para proteger o negócio?
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Como fazer a diferença na gestão de 
insumos e reposição do seu 

confinamento

Alberto Pessina responderá perguntas como: qual a 

sensibilidade do Resultado na reposição e nos insumos? O 

que não posso fazer? Por que devo planejar com 

antecedência? Como proteger as relações de troca? Quais 

tipos de parceria posso fazer entre um recriador e um 

confinador?
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Previsão e análise para melhor 
comercialização na Pecuária

Alberto Pessina apresenta como a análise de mercado 

pode auxiliar nas decisões estratégicas e produtivas de 

uma fazenda. Com estudos de casos.
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Estratégias para garantir a 
rentabilidade em Confinamento

Nesta palestra, Alberto Pessina mostra como planejar e 

estruturar a proteção de preços a partir de análises de 

mercado para confinamentos.
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Mercado em Guerra: o que fazer para 
gerar mais lucro na sua fazenda?

Alberto Pessina abordará: o Ciclo Pecuário pode afetar 

minha relação de troca? Devo antecipar minha venda de 

bezerros? Como posso proteger minha relação de troca? 

O que posso fazer para me beneficiar ao máximo do 

movimento do ciclo pecuário? Creep Feeding.
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Mercado da Carne 

Alberto Pessina apresenta as perspectivas para o mercado 

de pecuária de corte nos próximos anos.
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PALESTRAS SOBRE GRÃOS

Perspectivas para o preço do milho

Alberto Pessina aborda os fundamentos do mercado de Milho para os

próximos anos. Qual a expectativa de preços? Quais os riscos? Como

estruturar estratégias para garantir a rentabilidade? Quais ferramentas

podemos utilizar para proteger custos e receita?

www.incompany.com.br

Milho e Soja: perspectivas para os próximos 
anos

Alberto Pessina responderá perguntas como: o que esperar para os preços

da soja no próximo ano? O que esperar para os preços do milho safra e

safrinha? A turbulência do mercado pode melhorar as relações de troca?
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Integração Lavoura
Pecuária - ILP

Alberto Pessina responderá perguntas, entre elas: como vender

meu milho caro para a atividade de pecuária sem prejudicá-la

financeiramente? Como utilizar ferramentas de Mercado Futuro

para maximizar o resultado de cada commodity? Quais as

vantagens financeiras da ILP? Como a flexibilidade do sistema ILP

pode maximizar meu resultado?
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Como maximizar o resultado 
financeiro de cada commodity 
quando se trabalha com ILP
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AGRICULTURA E GESTÃO
Como transformar a turbulência do Mercado agrícola em 
Resultado para a Empresa

Alberto Pessina aborda como analisar um cenário; como criar cenários alternativos; o que

é importante para que os objetivos sejam atingidos; como alinhar a equipe e a execução

do plano traçado.

Como tomar decisões de investimento no Agro?
Alberto Pessina abordará: os 5 pontos cegos que podem definir o futuro do seu

investimento. As verdades que ninguém conta sobre comprar fazendas. Como adquirir

as competências necessárias para o sucesso? Você sabia que a excelência na gestão de

custos pode ser simples?

Como tomar decisões de Mercado de forma estratégica
Alberto Pessina aborda um modelo de 3 etapas para tomada de decisões. Como lidar

com decisões de longo prazo? Como lidar com decisões de curto prazo? Como

estruturar estratégias de negócios lucrativas?

01

02
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AGRICULTURA E GESTÃO
Por que as fazendas produtivas nem sempre são as mais 
lucrativas

Alberto Pessina responderá perguntas tais como: será que estou investindo corretamente

meus recursos? Minha visão para produzir mais está míope? Estou gastando mais e não

consigo gerar resultado? Estou analisando corretamente o meu negócio?

Por que indicadores de gestão fora da porteira podem 
fazer diferença no meu Resultado?

Alberto Pessina responderá perguntas, tais como: o que são índices de gestão fora da

porteira? Para que servem estes indicadores? Como eles melhoram a rentabilidade do

meu negócio? Como gerir meu endividamento de forma saudável?

Como gerenciar a Eficiência Comercial no seu sistema de 
Custos
Alberto Pessina responderá perguntas, tais como: como identificar que estou com

problema na minha gestão comercial? Quais pontos devo observar? Que indicadores

devo utilizar para análise? O que posso fazer para melhorar minha Eficiência

Comercial?
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AGRICULTURA E GESTÃO
Importância da geração de caixa para o Sócio

Alberto Pessina aborda um modelo de 3 etapas para tomada de decisões. Qual a

importância de gerar fluxos de caixa positivos? Qual a diferença de um gestor de empresa

e de um produtor? Qual o impacto da gestão de mercado para os sócios da empresa

rural?

Qual a importância de avaliar a sua fazenda de uma forma 
genérica

Alberto Pessina aborda a importância da rentabilidade real da sua fazenda, qual a

relevância da margem bruta no seu negócio, como avaliar se vale a pena ou não se

financiar e com quem, como melhorar a rentabilidade sem mexer na produção.

Como garantir a rentabilidade em momentos de crise de 
Mercado
Alberto Pessina apresentará dois Estudos de Caso:

1: Como um produtor pode melhorar seus resultados em crises como da vaca louca?

2: Aprenda a gerenciar situações de crise de mercado em fazendas intensificadas.
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TEMAS DE PALESTRAS

O impacto da gestão fora da porteira no lucro

Alberto Pessina responderá perguntas como: como lucrar com a volatilidade do mercado?

Como conectar o meu negócio com a turbulência do mercado? Qual o potencial do

mercado impactar o meu lucro? Como a inteligência de mercado pode auxiliar minhas

decisões?
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CONTRATE

(11) 94447-3461

Telefone
www.incompany.com.br

Site
palestras@incompany.com.br

Email

Fale com a gente para mais informações sobre Alberto Pessina

(11) 98383-7183

(11) 3392-1633
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